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Manager Sportivi

Al fianco di chi ama la competizione

URBAN
L’'uomo alla MODA

Dal parka alle soluzioni piu city chic...

CANALE DI FINANZIAMENTO PER PMI

"Il fondatore del SITO WEB specializzatg
sull’argomento ci racconta come guesta realta
stia.(lentamente) prendendo piede...

Cosa sono?
Cosa possono
apportare ad
unazienda?
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MSA

Un’associazione
nuova, nata circa
un anno fa che si
occupa di dare una
mano a tutti quei
professionisti che si
occupano di attivita
sportive in Italia.

di CATERINA MIRIJELLO
WCMIRIJELLO
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e c’@ un aspetto sul quale ogni
societa dovrebbe investire, que-
sto & lo sport. E un termine ri-
assuntivo, che forse meglio di
qualunque altro, pud veicolare
un messaggio quantomai attua-
le e necessario per la modernita.
Lo sport & vita, ma & anche com-
petizione, € rispetto, & energia,
& forza, & sprone continuo a mi-
gliorarsi, € salute, € longevita.
Saper investire in questo ambi-
to & prima di tutto un dovere
da parte di ogni singolo Stato,
per far si che gli effetti benefici
si riversino centuplicati, non so-
lamente sulla vita quotidiana del
singolo individuo, ma plasmino
una visione collettiva in cui il ri-
spetto & la base per qualsiasi ap-
proccio verso il prossimo.

Lo sport &€ dunque vita, e saper
perpetuare la sua presenza nel-
la societa & indice di sviluppo e
lungimiranza. Questo € lo scopo
di MSA - Manager Sportivi As-
sociati, I'associazione di catego-
ria in cui si incontrano tutti quei
professionisti che gestiscono se-
guendo una strategia economi-
ca le organizzazioni, gli impianti
e gli eventi sportivi, ovvero i
Manager Sportivi.

UNANUOVAMA

IMPORTANTE REALTA

Questa realta, che fonde assieme
la mentalita economica e la com-
petitivita sportiva, nasce circa un
anno fa con lo scopo di fornire
una linea manageriale definita
e dettagliata a tutti coloro che
operano nel settore dello sport,
gestendo e organizzando eventi
o impianti sportivi. | primi soci
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fondatori presero atto della man-
canza di una realta che potesse
formare meglio, nonché valoriz-
zare, tutti quei profili indispen-
sabili per il futuro dello sport nel
nostro paese, alcuni dei quali,
operando in sordina, contribu-
iscono con il loro apporto deci-
sivo alla scena sportiva italiana.
Spronati dalla legge n.4/2013
che regolamenta le professioni
che non prevendono iscrizioni
ad albi o ordini di professione,
I'associazione Manager Sportivi
Associati da inizio al proprio per-
corso, risultando oggi l'unica a
rappresentare una professione in
campo sportivo inserita nel regi-
stro del Ministero dello sviluppo
Economico delle associazioni che
rilasciano un attestato di qualita e
qualificazione professionale.

Lo sport &
vita, e saper
perpetuare la
sua presenza
nella societa
e indice di
sviluppo e
lungimiranza



ASSOCIAZIONI / MSA

E I'associazione

di categoria in cui
si incontrano tutti
quei professioniti
che gestiscono gli
impianti e gli eventi

sportivi
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ASSOCIAZIONI

UN MOTTO A GUIDARE
L’ASSOCIAZIONE

Il claim che meglio esprime la
mission di MSA é “fare della
propria passione una professio-
ne”, e questo & possibile solo se
guidati da esperti del campo, i
quali forti di anni di esperienza
nel settore si rendono disponi-
bili per indirizzare, consigilare
e guidare chi opera in questo
ambito, definendo linee strate-
giche di natura economica per
perfezionare I’operato di chi gia
vi fa parte ma anche per forma-
re futuri manager.

Lo stesso Giovanni Malago,
presidente del CONI, indirizza
parole di sostegno e condivi-
sione dell’azione del MSA al
presidente Claudio Barbaro,
riconoscendone il ruolo essen-
ziale in ambito sportivo: “Cre-
do sia importante sottolineare
come oggi si debbano creare
professionalita che coniughino
le competenze teoriche a un
bagaglio di esperienza pratico,
con una imprescindibile spe-
cializzazione. Il doppio bina-
rio formativo & indispensabile.
In assoluto lo sport, non solo
quello italiano, ha necessita di
professionisti preparati, chia-
mati a decodificare le rinnovate
dinamiche del mercato”.

LE ATTIVITA

L’azione dell’associazione si
manifesta in molteplici attivita
e servizi, in cui la conoscenza &
vista come il substrato impre-
scindibile per lo sviluppo e il mi-
glioramento di specifiche com-
petenze che concorrono alla
formazione di un vero e proprio
manager sportivo.

La personalizzazione dei ser-
vizi denota l'operato di MSA,
che distingue le sue attivita
in diverse categorie. Si parte
dall’assistenza professionale in
cui I'associazione fornisce tutela
legale, sanitaria e assicurativa in
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MSA

base alle necessita del singolo, a
servizi di didattica con lo scopo
di aggiornare il proprio profilo
e quindi acquisire nuove com-
petenze, alla possibilita di usu-
fruire di agevolazioni relative
all’esercizio della professione,
informazione continua grazie
a newsletter ed attivita esclu-
sive per i soci oltre a consigli
ed indirizzamento verso attivi-
ta esperienziali. Tante proposte
per formare professionisti che
abbiano una percezione viva e
istantanea dei nuovi trend, mo-
tivare e diffondere lo spirito di
innovazione e autoimprendito-
rialita, sviluppare competenze
mirate nell’utilizzo delle nuove
tecnologie oltre a capacita re-
lazionali, di comunicazione e di
natura pratica-operativa.

"Fare della
propria pasione
una professione”.
Questo é il

claim che guida

l'associazione

Tra i molteplici eventi organiz-
zati ricordiamo il seminario “La
nascita di una professione: il
manager sportivo” che ha avu-
to luogo lo scorso 15 dicembre
presso l'universita Foro Italico
di Roma. L’evento ha messo in
evidenza le caratteristiche del
mercato sportivo in Italia, de-
lineando con chiarezza i profili
professionali di chi vi opera e
I'importanza di una formazione
teorico-pragmatica. In questa
occasione l'associazione Mana-
ger Sportivi Associati ha ben de-
scritto il panorama sportivo ita-
liano, ponendolo in un rapporto
di complementarieta con la si-
tuazione europea, oltre ad aver
fornito spiegazioni sulle attivita
legislative e la formazione ne-
cessaria per lo sviluppo di preci-
se competenze che conduco alla
realizzazione di modelli di suc-
cesso come quello del Gruppo
Polisportivo Fiamme Gialle.

Un obiettivo cruciale, quello
portato avanti da MSA la cui
attivita, di tipo intellettuale, si
muove dalla formazione alla
valorizzazione di profili per
ottenere quindi un riconosci-
mento ed una legittimazione di
uno status professionale che sia
capace di sviluppare meglio e
al meglio il settore dello sport
per un miglioramento della
qualita e per poter competere
con maggiore forza sul mercato
sportivo internazionale. Rilan-
ciare la potenza dello sport gra-
zie alla forza del ragionamento
e dello studio: MSA. 88&
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